
      a expansión continúa y nuestra red propia abarca ya tres de los cinco

         continentes, América, Asia y Europa. Desde septiembre del pasado curso Lantek

ya tiene sede propia en el Benelux, la asociación de países que engloba a Bélgica,

Holanda y Luxemburgo y en uno de los más pujantes mercados asiáticos, el coreano.

Bert Hendriks (en la fotografía adjunta) está al frente de la delegación de Lantek

System Benelux. Situada en la ciudad holandesa de Almere, nuestra delegación

centrará sus esfuerzos en el cliente final, toda vez que ya son muchas las empresas

de máquina - herramienta que operan con nuestros programas. En un futuro incluso,

reconoce un optimista Hendriks, "está previsto que nos desplacemos a un local mayor

y que aumente la plantilla".

La segunda de las apuestas no es menos importante. Con la apertura de sede propia en la capital de Corea del Sur, Seúl, Lantek reafirma

su confianza en un mercado, el asiático, que cuenta con varias de las economías más emergentes del mundo en la actualidad. A medio plazo,

nuestro objetivo pasa por liderar el mercado CAD/CAM para la industria de chapa de la zona y Chung Sang Won, un ingeniero de amplia

experiencia como distribuidor de software, será nuestro interlocutor.

Inauguramos sedes en
South Korea y el Benelux
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Apuesta asiática

Secciones

L

Con este número nos presentamos en

sociedad. Lantek  será en adelante

nuestra tribuna, el boletín que informará de

todo cuanto acontezca en Lantek. Sed todos

bienvenidos.

De periodicidad cuatrimestral, Lantek

 nace con una vocación de servicio. El

eje de nuestro trabajo es y debe ser ofrecer

un servicio más personalizado a nuestros

clientes. Queremos que sepan de nosotros,

que estén informados. Queremos seguir

profundizando, día a día, paso a paso, en

el conocimiento de sus problemas y

necesidades. Queremos hacerles saber que

pueden continuar confiando en nosotros.

Lantek  es un paso determinante en

la consolidación de la citada política.

En esta revista también tendrán cabida

sus opiniones. El rincón del cliente será

sección fija de nuestra publicación. Además,

daremos cuenta de nuestras delegaciones

y productos, presentaremos en exclusiva

las novedades relativas a Lantek,

entrevistaremos a personas de la empresa

o a aquéllas otras que quieran aportar y

enriquecer esta publicación. Elaboraremos

reportajes con temas de especial interés.

Daremos cuenta de ferias, premios,

certificaciones, nombramientos, etc.

Queremos hacer de Lantek  un

punto de encuentro cuatrimestral y abierto.

Es por ello que nos gustaría contar con

vuestra colaboración, con vuestra crítica y

ánimo, con vuestro aliento y empuje. Entre

todos, haremos de Lantek  una cita

obligada, una referencia para los que nos

dedicamos al software de chapa.

Seguro.



El rincón del cliente Reportaje

Orona, una empresa de altura
Asegura el mantenimiento de más de 30.000 ascensores repartidos por el Estado;

pertenece a Mondragón Corporación Cooperativa (MCC); factura 17.000 millones

de pesetas; puede llegar a montar 25 ascensores en un día; exporta un tercio

de su producción;  acapara el 13 % del mercado español de la elevación.

Semejantes pinceladas se bastan para testimoniar las potencialidades de una

empresa como ORONA.

“El servicio de
ingeniería de
Lantek ha
respondido con
creces a todas
nuestras
especificaciones”

Lantek Consulting,
aportando soluciones

Con el aval que suponen

nuestros 15 años de experiencia

y liderazgo en el ámbito de la

producción de software para el

sector de chapa en Lantek hemos

creado una nueva área: Lantek

Consulting. El nuevo departamento

está formado por dos socios

consultores, Kepa Mendieta y

Simón Altuna, y su objetivo será

la implantación personalizada de

una solución de software global

acorde con las necesidades del

cliente.

-¿Por qué os habéis decidido

a crear Lantek Consulting?

Los clientes de Lantek Project,

el sistema de gestión para entornos

de trabajo de chapa, tienen unas

necesidades, que generalmente

no coinciden con las que se dan

en otros marcos, debido a las

peculiaridades del proceso

productivo. Es más, dentro de la

chapa las necesidades de los

clientes varían en función de los

productos y el mercado en el que

se encuentran. Lantek Consulting,

tomando como base el potente y

configurable producto que es

Lantek Project, tendrá por objetivo

realizar los estudios previos

pertinentes para configurar los

programas a la medida del cliente,

así como la implantación y soporte

de los mismos.

 -¿Qué tipo de prestaciones

 ofrecéis a las empresas?

Lantek Consulting aporta

soluciones software globales e

integradas a todas las necesidades

tanto de fabricación, producción

como de gestión de clientes.

Abarcamos desde el diseño de

productos o las diferentes

necesidades CAD / CAM, hasta

los requerimientos de planificación

y gestión de la producción o

almacenes (ofertas, pedidos,

facturas, configuradores de

producto, etc.). El núcleo de esta

solución gira entorno a una

aplicación de gestión de la

producción (GPAO) basada en la

definición de productos (PDM).

-¿Cuál es el perfil académico

y profesional de las personas que

componen Lantek Consulting?

El equipo está formado por

ingenieros técnicos informáticos

que han ampliado su formación en

universidades del Reino Unido y

que, como miembros de Lantek,

han desempeñado diferentes y

var iadas tareas,  desde la

programación hasta la actividad

técnico-comercial en mercados

extranjeros.

-¿Cuáles son vuestros

planes futuros?

Este primer año queremos

centrarnos en el mercado español

y portugués, pero tenemos previsto

expandirnos al mercado europeo

en un futuro cercano.

Soluciones

   ayo de 1998.

             ORONA se plantea

dar un salto cualitativo y

para  automatizar las

o p e r a c i o n e s  d e

nesting confía en

Lantek. "Veíamos

serios problemas

en el ámbito del

p u n z o n a d o .

Teníamos dos

punzonadoras, una que

trabajaba sobre pieza unitaria

y otra para mecanizar piezas

estándares que utilizaba una

programación muy obsoleta.

Veíamos la necesidad de

solucionar esta laguna",

sentencia Mikel Benko, Gestor

de  I  +  M ( Ingen ie r ía

+`Mantenimiento).

Los recursos humanos

que ex ig ía  la  ant igua

infraestructura también eran

muy importantes ya que había

un programador dedicado a las

punzonadoras que incluso

necesitaba de ayudas. Pero en

ORONA tenían muy claro que

no deseaban depender de

programaciones estándares:

"Queríamos una ingeniería

propia capaz de adaptar

nuestro paquete a los

s u p l e m e n t o s  q u e

necesitásemos en cada

momento. Lantek respondió a

nuestras aspiraciones".

Y es que cuando la

cooperativa, con sede en la

localidad guipuzcoana de

Hernani, se puso en contacto

con Lantek "no pensaba que

se podían hacer los nesting

sobre la marcha y conseguir

un control numérico de piezas

paramétricas en las mismas

circunstancias", afirman Mikel

y Juan Galardi, director del

área de producción.

Tras meses de trabajo,

en noviembre de 1998, la

punzonadora empezó a operar

con programas generados por

Lantek. Hoy se hacen ya

3.000 piezas y entre 200 y 300

formatos de punzonado cada

tres días. Todo ello, con el

beneficio añadido de que el

programador sólo tiene que

dedicarle una jornada de cada

tres a la máquina.

Rapidez y flexibilidad.

"La programación de la nueva

punzonadora es mucho más

rápida y este sistema nos

permite programar la base de

d a t o s  p a r a  c u a l q u i e r

tecnología. En tres meses

hemos adaptado 400 ó 500

programas que teníamos en

la antigua máquina automática.

Es más, permite combinar

programación automática y

manual en función del trabajo",

apostillan los interlocutores de

la firma hernaniarra.

El software de Lantek se

utiliza en la fabricación de

puertas, cabinas y en la

sección de chasis. Éstas dos

últimas son precisamente las

partes más específicas de los

ascensores ya que han de

adaptarse al hueco reservado

para su instalación.

El balance es altamente

satisfactorio, en opinión de

Mikel  y Juan: "Cuando

apostamos por  Lantek

estábamos en un momento

crucial y vuestro servicio de

ingeniería supo responder con

creces a todas nuestras

especificaciones".

M



Noticias Lantek

Nombre

Empresa
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Dirección

SolidWorks: primer éxito. Nuestro
calendario de ferias para el presente curso
comprende 19 exposiciones y el balance de
la primera, la SolidWorks Expo 2000, no ha
podido ser más satisfactorio. Celebrada entre
el 10 y 13 de enero en la ciudad
estadounidense de Nueva Orleans, Lantek
ha estado presente como Solution Partner de
SolidWorks®. Ello implica que nuestra
empresa, gracias a su producto Flex3DSW,
complementa a SolidWorks® ofreciéndole
funciones sumamente interesantes a su
entorno, respetando la compatibilidad y
funcionalidad entre ambos.

Exponemos en medio mundo
MAIN OFFICE

Lantek Automatización, S.L.
Parque Tecnológico de Alava
C/ Albert Einstein, ed. Lantek

Ctra. N-240, Km. 9
01510 Miñano (Alava)
Tel. +34 – 945 298705
Fax +34 – 945 298714
E-mail:info@lantek.es

www.lantek.es

SPAIN
Lantek Automatización, S.L.

Tel. +34 – 943 712422
Fax +34 – 943 712342

E-mail:lantek01@sarenet.es

ITALY
Lantek Automatización, S.L.

Tel. +39 – 0172 479 208
Fax +39 – 0172 479 421
E-mail:sales@lantek.it

BENELUX
Lantek Automatización, S.L.
Tel. +31 – (0)620 – 369647
Fax +31 – (0)620 – 369652

E-mail:info@lantek.nl

FRANCE
Lantek Automatización, S.L.

Tel. +33 – 04 74 97 79 49
Fax +33 – 04 74 97 79 40

E-mail:lanteksy@worldnet.fr

FRANCE
Lantek Automatización, S.L.

Tel. +33 – 01 43 40 59 00
Fax +33 – 01 43 40 59 69

E-mail:lanteksy@worldnet.fr

GERMANY
Lantek Automatización, S.L.
Tel. +49 – (0)6151 – 997950
Fax +49 – (0)6151 – 997955
E-mail:lantek01@t-online.de

USA
Lantek Automatización, S.L.

Tel. +1 – 773 992 2011
Fax +1 – 773 992 2025

E-mail:info@lantek-systems.com

SOUTH KOREA
Lantek Automatización, S.L.

Tel.  +82-(0)2 3665 3777
Fax. +82-(0)2 3665 2998

E-mail:lantek@channeli.net

Delegaciones

Si deseas recibir Lantek  rellena los datos y envía este cupón a Lantek Automatización, S.L. Parque Tecnológico de Álava, Albert Einstein - Edif. E4,
01510 Miñano (Alava). También puedes solicitarlo por fax en el número 945 29 87 14 o por e-mail en la siguiente dirección: info@lantek.es

VISITANOS
www.lantek.es

FERIA FECHA LUGAR

SW Expo 2000 Enero 10-13 New Orleans (USA)
Samumetal Febrero 10-14 Pordenone (Italia)
BIEMH Marzo 13-18 Bilbao (España)
Machine Outil Marzo 27- Abril 1 París (Francia)
Südblech Marzo 29- Abril 1 Sinsheim (Alemania)
Technishow 2000 Abril 4-8 Utrecht Holanda)
Emaqh 2000 Abril 15-22 Buenos Aires (Argentina)
AWS 2000 Abril 26-28 Chicago (USA)
Mecanica Mayo 8-13 Sao Paulo (Brasil)
Lamiera Mayo 17-20 Bologna (Italia)
Simtos 2000 Junio 14-19 Seúl (Corea)
IMTS 2000 Septiembre 6-13 Chicago (USA)
Lyon Euroexpo Septiembre 19-23 Lyon (Francia)
BIMU Octubre 3-8 Milán (Italia)
Jimtof 2000 Octubre 28- Noviembre 4 Tokyo (Japón)
Emaf Noviembre 8-12 Oporto (Portugal)
FabTech 2000 Noviembre 14-16 Cleveland (USA)
Maquitec Noviembre 14-18 Barcelona (España)
Euroblech 2000 Diciembre 5-9 Hannover (Alemania)


