Redazionale

Piu di 5000 clienti hanno
scelto Lantek!

Con la chiusura dell’anno 2005
il gruppo Lantek ha superato i 5000 clienti.
La presenza capillare in ben 76 paesi ci ha
permesso di diventare il primo produttore
mondiale di software Cad-CAM per la
lamiera.

Le ragioni di tale successo sono
riconducibili ai seguenti tre fattori
fondamentali:

- Particolare dedizione ai tradizionali
mercati quali ltalia, Spagna, Francia,
Germania ed America Latina, dove abbiamo
continuato ad espanderci.

- Consolidamento delle sedi piu recenti
in GranBretagna, Stati Uniti e Corea del
Sud.

- Nuovi contratti di distribuzione con
rivenditori e costruttori di macchine.

Per il 2006 la sfida si concentra
sull’apertura di nuove sedi in mercati
emergenti dell’Europa dell’est e dell'Asia,
in particolare della Repubblica Ceca,
Polonia, Russia, Cina ed India.

L’'obiettivo & raggiungere
I'ambizioso traguardo dei 6000 clienti
installati per confermarci leader nel mercato
del taglio lamiera.

In occasione della prossima fiera
Lamiera di Bologna 2006 sara presentata
la versione 25 di Exgerz.

Essa rappresenta un’'importante
evoluzione nel mondo della lavorazione
della lamiera; una soluzione estremamente
potente e veloce, basata su una nuova
architettura tecnologica: un progetto
conseguito grazie all’'uso delle piu avanzate
tecnologie di programmazione, abbinate ai
consigli ed alle richieste di tutti i nostri clienti.
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Lantek...I'evoluzione che fa la
differenza

Efficienza, risparmio di tempo ed
ottimizzazione delle prestazioni sono i punti
cardine per cui € stata pensata questa nuova
versione.

L'interfaccia di Exgerz € stata
completamente rivisionata , resa piu’ moderna
e personalizzabile.

Migliorata I'integrazione tra il sistema
CAM ed il sistema gestionale Exgerz lll.

Alcune tra le caratteristiche piu salienti
possono essere cosi riassunte:

- Nuova procedura di nesting per la regolarita
nella disposizione con grandi quantita di
particolari dello stesso tipo.

- Ottimizzati tutti gli algoritmi di posizionamento
per migliorare lo sfruttamento e velocita di
realizzazione.

- Libreria di nesting predefiniti con salvataggio
e copia interattiva.

- Gestione dei nesting predefiniti in automatico.

- Opzione per la trasformazione di immagini

grafiche complesse e a colori in percorsi di taglio
ottimizzati.
- Simulazione e schermo intero con funzioni
interattive.
- Nuova griglia dei particolari del nesting.
- Fly Cut per il taglio delle griglie di fori.
- Visualizzazione grafica della torretta.
- Nuovo ordinamento automatico della
sequenza di punzonatura.
- Nuovo sistema di gestione della produzione
Enpert .
- Navigazione interattiva con dipendenza a
cascata dei dati presenti nelle varie finestre.
- Nuova versione di P52 con funzioni di
piegatura automatica.

- Integrazioni interne a Solidworks®,SoIid

Edge® e Autodesk Inventor®.

E molto altro ancora come ad esempio
l'introduzione di due nuovi linguaggi (Russo e
Ceco), la gestione di magazzini automatici, il
nuovo modulo preventivi etc.



Case Study

Lantek Sistemi
Una societa europea di servizi nel settore del
software per il taglio della lamiera

Lantek Sistemi nasce nel luglio del 99 con lo specifico intento di dare una soluzione globale alle aziende che

producono manufatti in lamiera. Partendo da questo preciso assunto Sergio Castagnino e Giovanni Roggia

decidono di costituire la Lantek Sistemi, azienda di servizi informatici in grado di fornire prodotti software di elevata

qualita abbinati al piu alto grado di assistenza tecnica.

“Dopo un’attenta analisi del mercato della lamiera di
quegl’anni abbiamo dedotto che non era piu sufficiente sviluppare

non

I’ennesimo prodotto software “home-made” ", afferma Sergio

Castagnino.

Sergio Castagnino, Amministratore Lantek Sistemi

“Per soddisfare a pieno le esigenze delle aziende
metalmeccaniche era necessario investire primariamente nella
“customer satisfaction” , spesso trascurata dai produttori italiani di
software . Era indispensabile offrire un servizio unico di assistenza
al cliente, in termini di qualita, puntualita ed efficienza.

Avviammo dunque un rapporto di collaborazione con il
gruppo Lantek, leader nel settore del software per il taglio lamiera,
in grado di fornirci un prodotto affidabile e flessibile alle nostre
esigenze. Il prodotto CAM Lantek Ewzerz si € rilevato fin dal principio
all'altezza delle aspettative: la sua dimensione e modularita é tale
da risolvere efficacemente tutte le problematiche inerenti la tecnologia
di taglio lamiera: plasma, punzonatura, idrogetto, laser, macchine
combinate, cesoie, piegatrici e quant’altro.”

Negli anni la struttura costitutiva aziendale & andata via
via consolidandosi, improntandosi sempre piu alla gestione delle
attivita e delle informazioni che ruotano attorno a questo tipo di
prodotto software.

| corsi di formazione presso la sede del cliente,
I'organizzazione degli interventi in collaborazione con i costruttori
di macchine, I'assistenza telefonica impostata sulla capacita di
individuare il problema e sulla tempestivita della risposta, il servizio
di teleassistenza e soprattutto I'esperienza pluriennale del nostro
personale, sono i punti di forza che ci hanno permesso in pochi
anni di attivita di colmare I'enorme spazio lasciato dalla nostra piu

diretta concorrenza.

La costante crescita aziendale & stata dettata da un’efficace
politica di valorizzazione del prodotto e da un equilibrato bilanciamento
dell'ampia rete di agenti e distributori che operano sull'intero territorio
nazionale.

Oggi possiamo vantare piu di 900 clienti, con un numero
di licenze
installate
superiore alle
1500 unita.

“L’andamento

economico della
societa e
sempre andato
in crescendo”
sostiene
Giovanni
Roggia,
“un’equilibrata
politica fiscale,
incentrata sul

controllo dei

costi, su

Giovanni Roggia, Amministratore Lantek Sistemi investimenti

adeguati, sulla costante revisione delle voci di bilancio, sono gli

elementi cardine su cui da sempre ci muoviamo. Se consideriamo
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che l'ultimo esercizio si € concluso con un aumento del fatturato
pari a 14 punti percentuale, e stiamo parlando di un anno in cui il
mercato nazionale ha registrato una crescita zero, possiamo ritenerci

piu che soddisfatti.”

L'affiatamento del nostro team e la chiarezza degli obiettivi
da raggiungere sono elementi essenziali che semplificano il lavoro
e migliorano il nostro rapporto con i clienti dai quali traiamo le
maggiori soddisfazioni.

L'organigramma ¢ di tipo orizzontale, non esistono gerarchie
predefinite, ma di volta in volta, compatibilmente con il tipo di
progetto, viene formato il gruppo di lavoro tra le persone ed i
collaboratori che vi ruotano intorno.

Questa impostazione di lavoro ci ha permesso di
accrescere l'esperienza aziendale interna e di migliorare la
comunicazione tra i partecipanti alle varie attivita operative. L'obiettivo
¢ il continuo miglioramento delle metodologie di gestione e la

diversificazione delle conoscenze del personale interno.

Gli strumenti di sviluppo utilizzati sono i piu sofisticati e
innovativi. Il prodotto Lantek Exzerxz ci permette di modificare tutti
i moduli utili alla personalizzazione soddisfacendo le esigenze
anche del singolo cliente.

La completezza e I'affidabilita del prodotto Lantek ¢ infatti
pienamente garantita sia per quanto attiene la tecnologia delle
implementazioni del prodotto base sia per le funzioni applicative

specifiche.

La gestione della produzione e l'integrazione dei sistemi
informativi € uno dei fronti in cui otteniamo i migliori risultati. Lantek
Eveerz Il & la risposta ai sistemi gestionali integrati necessari al

controllo della produzione.

Una squadra in piena crescita dunque, che investe in
formazione ed aggiornamento, e ritiene che, in un mercato cosi
competitivo, la professionalita delle persone possa fare la differenza
per meritate la stima e la fiducia dei clienti.

Team Lantek Sistemi



Lantek News

Fiere 2006: Lantek nel mondo

NOME DATA LUOGO

SAMUMETAL 09 - 13 Febbraio Pordenone (ltalia)
INDUSTRIE 27 - 31 Marzo Paris (Francia)
LAMIERA 10 - 13 Maggio Bologna (ltalia)

m Buenos Aires (Argentina)
| FIMAQH | 30 Maggio - 03 Giugno__| Buenos Aires (Argentina)!
MSV

LANTEK Celebra il suo 20°
Anniversario

VITORIA - Spagna, 22 Febbraio 2006 - Lantek celebra quest’anno il suo 20° anniversario e festeggia il
successo dei prodotti CAD/CAM che gli hanno permesso di conquistare piu di 5.400 clienti in 76 paesi.

La Lantek viene costituita nel’anno 1986 e concentra i propri sforzi nel campo dello sviluppo software
CAD/CAM per taglio e punzonatura.

Nel 1996 decide di scommettere su nuove tecnologie, ed opta per la migrazione del proprio prodotto da
MS/DOS a Microsoft Windows®. Questo investimento la evidenza come la prima societa del settore ad allineare il
proprio prodotto alle nuove tendenze informatiche.

Durante gli anni compresi tra il ‘97 ed il ‘99, seguendo un piano strategico trasparente ed aggressivo, il
gruppo da priorita alla sua espansione internazionale aprendo nuovi uffici in 8 paesi (Francia,Germania,ltalia,Corea del
Sud,Usa, Giappone,Benelux,UK). Il volume delle esportazioni & da allora in continua crescita, fino a rappresentare oggi
I'80% dell'intero fatturato.

112000 & I'anno di svolta per Lantek poiché la sua presenza a livello mondiale, la qualita dei suoi prodotti e
I'elevato numero di clienti soddisfatti permette la conclusione di accordi di collaborazione con importanti costruttori di
macchine utensili.

Nel 2001 viene inaugurato nel Parco Tecnologico di Alava un intero edificio Lantek, con I'obiettivo di
raggruppare i mezzi e le risorse umane necessarie ad affrontare gli anni seguenti che supponevano molto importanti
nello sviluppo di Lantek quale fornitore di soluzioni globali per imprese del mondo della lamiera.

"L'anno 2006 promette essere un altro anno vitale per Lantek. La nuova versione dei nostri prodotti, con
molte e spettacolari novita e I'entrata in nuovi mercati stranieri permettera a Lantek di offrire soluzioni di ultima generazione
ai gia 5.400 clienti ed ai molti altri molti che si uniranno a questa squadra vincente", afferma Alberto Martinez, Direttore
LANTEK Sheet Metal Solutions. “Durante questo anno il nostro team, vero motore e parte fondamentale della nostra
crescita, si espandera fino a superare le 120 persone nell'organico internazionale."

Lantek in the world

MAIN OFFICE
Lantek Sheet Metal Solutions, S.L.
Parque Tecnoldgico de Alava
Albert Einstein, edificio Lantek
01510 Mifiano (Alava)
Tel.: +34 945 298 705
Fax: +34 945298 714
E-Mail: info@lantek.es
www.lanteksms.com

Nel caso desideriate ricevere Lantek WewWS, compilate i dati ed inviate questo Coupon a Lantek Sistemi S.r.I.
Strada Borra 6, 12069 Cinzano di S. Vittoria d'Alba CN. Oppure inviate un fax al n. 0172 / 479 421.

Nome e Cognome

Azienda e Indirizzo

ITALY
Lantek Sistemi S.r.l.
Tel.: +39 - 0172 479 208
Fax: +39 - 0172 479 421
E-mail: sales@lantek.it

FRANCE (Lyon)
Lantek Systémes SARL
Tel.: +33 - 04 74 97 79 49
Fax: +33 - 04 74 97 79 40
E-mail: info@lantek-systemes.fr

FRANCE (Paris)
Lantek Systémes SARL
Tel.: +33 - 01 43 40 59 00
Fax: +33 - 01 43 40 59 69
E-mail: info@lantek-systemes.fr

GERMANY
Lantek Systemtechnik GmbH
Tel.: +49 - (0)6151 - 997950
Fax: +49 - (0)6151 - 997955
E-mail: info@lantek.de

UNITED KINGDOM
Lantek Systems Ltd.
Tel.: +44 (0)1684 585 384
Fax: +44 (0)1684 585 201
E-mail: sales@lantek-systems.co.uk

CZECH REP.
Lantek automatizace s.r.o.
Tel.: +420 226 519702
Fax: +420 226 519703
E-mail: sales@lantek.cz

USA
Lantek Systems, Inc.
Tel.: +1 - 903 258 9422
Fax: +1 - 903 258 9425
E-mail: sales@lantek-systems.com

SOUTH KOREA (Yangsan)
Lantek Korea
Tel.: +82 - 55 385 10 78
Fax: +82 - 55 385 10 81
E-mail: info@lantekkorea.com

SOUTH KOREA (Incheon)
Lantek Korea
Tel.: +82 - 32 589 79 70
Fax: +82 - 32 589 79 72
E-mail: info@lantekkorea.com

JAPAN
Lantek Japan CO. Ltd.
Tel.: +81 3 5338 9277
Fax: +81 3 5338 9288
E-mail: sales@lantek.co.jp

INDIA (Delhi)
Tel.: +91 98 10132770
E-mail: sales@lantek.co.in

INDIA (Bangalore)
Tel.: +91 80 51325771/2/3
E-mail: sales@lantek.co.in




